
COMERCIAL

adaptação estratégica

MARCELO BARATELLA



Pai do Vittorio e do Filippo e marido da Jú

Eng. Agrônomo UNESP/ Adm. Empresas USP/ MBA Sales Management - UCLA

Executivo Vendas 18 anos  (Ind. Agro, Química, T.I, Imobiliário e Educação)

CEO VendorIA- Ecossistema de Vendas B2B & IA

Sócio -  SPEEDIO.COM.BR 

Porta Voz - Receita Previsível no Brasil

TEDx Speaker/ Colunista da CBN

Palestrante, Mentor e influenciador de Vendas 

+ 900 empresas mentoradas e + 170.000 pessoas treinadas.

Baratella, quem é você?



Alguns dos

nossos clientes



Autor do best seller 

"GPS das Vendas"





1. 💰 PRESSÃO DE MARGEM EM TODA A CADEIA

2. 🧠 MENOR PERCEPÇÃO DE VALOR (commodity invisível)

3. 🏦 CRÉDITO + CARO E DECISÃO POSTERGADA

5. 🧩 FALHA EM PESSOAS (time comercial de excelência)

4. ⚙️ FALTA DE INTELIGÊNCIA COMERCIAL E DADOS



















































Peter Thiel
PayPal Máfia

Por que as empresas
fracassam ou param de
crescer?



Má DISTRIBUIÇÃO COMERCIAL é a
causa número 1 do fracasso das
empresas.

“
Peter Thiel
PayPal Máfia

Por que as empresas
fracassam ou param de
crescer?



Para uma empresa crescer
ou continuar crescendo, ela
precisa ser muito boa em
DISTRIBUIÇÃO
COMERCIAL

1.Chamar a atenção

2.Fácil acesso

3.Boa taxa de conversão de vendas

4.Disponibilidade de produtos e serviços

5.Rápida entrega

6.Garantir a satisfação 

7.Ótima retenção

8.Experiência incrível de compra

9.Lucro

Setor comercial

Setor comercial

Setor comercial

Setor comercial

Outros setores

Outros setores

Setor comercial e outros

Setor comercial e outros

Setor comercial e TODOS





@marcelo_baratella

Marcelo Baratella

linkedin.com/in/marcelobaratella

16 - 99237-2727

OBRIGADO!

https://www.instagram.com/marcelo_baratella/
https://www.youtube.com/@MarceloBaratella
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