
VENDAS DE ALTA
PERFORMANCE
A G O / 2 5











Uma chance
Segunda chance demora
Alto risco
Cenário muito dinâmico

+ apoio + assertividade







Vendedor

Gestor comercial

Estratégico (inteligência, 
marketing, etc.)

Diretoria / Proprietários



#1 Nível de consciência 
de visão

#2 Pré venda

#3 Venda

#4 Pós venda



Gestão de tempo e território



CRM desenhado para o vendedor



H A Y L A  F E R N A N D E S

C O M O  P O D E M O S  T E  A J U D A R ?

Fundadora e idealizadora do modelo de trabalho Leite Fora da 

Caixa. Originalmente sou veterinária formada pela UFG, 

administração e MBA em gestão comercial e fiz algumas 

formações nos EUA em Branding, UX/UI e Experiência do 

consumidor.

Treinamentos para equipes de vendas

 Gestão de tempo e território

 Finanças para representantes

 Vendas técnicas

 Atendimento via Whats

Treinamentos para gestores de vendas

Consultoria em vendas e marketing para empresas



HAYLA FERNANDES
( 62 )  9 99 4 95 5 88

H A Y L A . F ER N A N D E S @ G M A I L . C O M

OBRIGADA
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